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3 KROKI DO UŁOŻENIA  
SPRZEDAŻY W SPEDYCJI

LIVE WEBINAR POWERED BY 



DOBRY PLAN
NIE JEST ZŁY

_case study

_PROcesy zakupu i spredaży

_OD rekrutacji do rentowności

_Co dalej?
Kliknij, aby od razu przejść DALEJ

_Strategia sprzedaży oraz SalesBook

https://morski.profesjonalnyspedytor.pl/


CEL

Wiedza i praktyka 
użyteczna od zaraz



JAK DZIAŁAMY?

Nagranie

Prezentacja

Pytania

18:00 - 19:30



LOKOWANIE PRODUKTU

SZKOLENIE - on-line

ROAD |SEA | AIR | RAIL |SALES

PRZEDSPRZEDAŻ

TYLKO DO 16.03

https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/


AUTOR PODCASTU PROFESJONALNY SPEDYTOR,  W RAMACH KTÓREGO DZ IEL I  S IĘ  WIEDZĄ I
DOŚWIADCZENIEM Z  OBSZARÓW TRANSPORTU,  SPEDYCJ I  ORAZ  SPRZEDAŻY TSL .  

 
POS IADA 15-LETNIE  DOŚWIADCZENIE  PRACY W LOGISTYCE MIĘDZYNARODOWEJ .

UCZESTNICZYŁ  W WIELU PROJEKTACH TRANSPORTU KRAJOWEGO I  ZAGRANICZNEGO .  
 

BYŁY DYREKTOR DZ IAŁU TRANSPORTU I  SPEDYCJ I  OPERATORA LOGISTYCZNEGO BBA
TRANSPORT SYSTEM.  ODPOWIEDZ IALNY M . IN  ZA  STRATEGIĘ  I  PLANOWANIE  TAKTYCZNE

PRZEDSIĘB IORSTWA,  BUDŻETOWANIE ,  PROCEDURY OPERACYJNE ,  REKRUTACJĘ  ORAZ
SZKOLENIE  PRACOWNIKÓW.  

 
ZARZĄDZAŁ DZ IAŁEM OPERACYJNYM W CZTERECH GAŁĘZ IACH TRANSPORTU:  DROGOWYM,

LOTNICZYM,  MORSKIM ORAZ KOLEJOWYM.  SZKOLIŁ  I  WDRAŻAŁ HANDLOWCÓW TSL  W RAMACH
AUTORSKIEGO PROCESU SZKOLENIA .

 
OPERACYJNIE  ZORGANIZOWAŁ PONAD 10  000  RÓŻNEGO RODZAJU TRANSPORTÓW

MIĘDZYNARODOWYCH.  
 

ABSOLWENT WYDZIAŁU TRANSPORTU POL ITECHNIK I  WARSZAWSKIEJ ,  LOGISTYK
CERTYFIKOWANY PRZEZ  EUROPEAN LOGIST ICS  ASSOCIAT ION (ELA) .  PONADTO POSIADA L ICZNE

CERTYFIKATY BRANŻY LOGISTYCZNEJ :  F IATA ,  IATA BASIC  CARGO,  IATA GDR AWARENESS ,
CPC ,  GDP .

 
IN ICJATOR SZERZENIA  WIEDZY TRANSPORTOWEJ I  ROZWOJU ADEPTÓW LOGISTYKI  W RAMACH

PROJEKTU AKADEMIA  SPEDYTORA .
 

WYKŁADOWCA NA STUDIACH PODYPLOMOWYCH W KATEDRZE  LOGISTYKI  SGGW.
 

Mariusz Żakiewicz

ROAD | AIR | SEA | RAIL | SALES |MNG

od asystenta do dyrektora

akademia spedytora

podcast profesjonalny spedytorLinkedin.com/in/zakiewicz/
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_Strategia sprzedaży
oraz SalesBook

K a m i e ń  m i l o w y  # 1



WYZWANIA

Pandemia

Uciekająca sprzedaż

hipoteza

JAK TO ZROBIĆ?



pytania

komu sprzedawać?

JAK TO ROBIĆ?

co potrzebuje?

SKĄD JA TO WEZMĘ?



zarysy

rail

sprzedaż wychodząca

bez doświadczenia

procesy



salesbook

materiały 

procesy, instrukcje, arkusze

wyceny

formatki



_persony, wartości,
PROcesy 

K a m i e ń  m i l o w y  # 2



do kogo?

segmenty

ROLE

proces zakupu

bóle



persony

segmenty - branże import cn

ROLE - mng, zarząd

proces zakupu - opisany

bóle - brak rozwiązań



wartości

import chiny - specjalizacja

mng, zarząd - doradztwo

proces zakupu - szybkość

brak rozwiązań - kolej



import chiny - prospecting

doradztwo - szkolenie produkt

szybkość - wyceny

kolej - proces sprzedaży

PROCESY



prospecting

szkolenie produkt

wyceny

proces sprzedaży

moja rola

fot. La casa de papel



02.03 - Persona i proces zakupu

09.03 - prospecting

16.03 - proces sprzedaży

webinary



_Rekrutacja, wdrożenie, 
rentowność

K a m i e ń  m i l o w y  # 3



kogo chcĘ?

kogo nie chcĘ?

jak to zrobić szybko?

rekrutacja



lejek... sprzedażowy

spotkanie grupowe

odwrócić trójkąty

jak to zrobić szybko?

Kto idzie ze mną?



persony, produkty i procesy

praktyka (pod kontrolą)

wyceny

30 dni później

doradztwo



cold-call, cold-mail, sprzedaż

proces w crm

ja na pricingu

rentowność

skalowanie



bez happy endu

mar KWI MAJ cze LIP SIE WRZ PAŹ LIS GRU



SEA
AIR

RAIL
ROAD
SALES

MANAGEMENT

PROFESJONALNY SPEDYTOR

Kliknij, aby
POSŁUCHAĆ

https://profesjonalnyspedytor.pl/
https://profesjonalnyspedytor.pl/
https://profesjonalnyspedytor.pl/
https://open.spotify.com/show/1CGPINBTPtafbZRCVYGFcQ
https://podcasts.apple.com/pl/podcast/profesjonalny-spedytor/id1626046465


wracam

SZKOLENIE on-line

ROAD |SEA | AIR | RAIL

PRZEDSPRZEDAŻ

TYLKO DO 16.03

https://edu.profesjonalnyspedytor.pl/


dlaczego?

bo tego doświadczyłem

bo się na to nie zgadzam

bo chcę to zmienić

bo to moja misja i pasja

https://edu.profesjonalnyspedytor.pl/


jak?

merytoryka i praktyka

realna wartość

wszystkie gałęzie spedycji

społeczność

https://edu.profesjonalnyspedytor.pl/


CO?

ROAD |SEA | AIR | RAIL |sAles

produkty|wyceny| procesy

formatki | Gotowce | Arkusze

https://edu.profesjonalnyspedytor.pl/


moduły

https://edu.profesjonalnyspedytor.pl/


początki

manager

operacje sprzedaż
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CENA?

https://edu.profesjonalnyspedytor.pl/


697 PLN netto
858 PLN Brutto

https://edu.profesjonalnyspedytor.pl/


TYLKO DO 16.03

697 PLN netto 

przedsprzedaż | ZAUFANIE

30-80% taniej niż regularnie

nigdy nie będzie taniej

30 dni na zwrot bez powodu

Handlowy.Profesjonalnyspedytor.pl

https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/
https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/
https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/


TYLKO DO 16.03

gotowe pod koniec kwietnia

regularnA sprzedaż  +30-80% 

dostęp na zawsze (+aktualizacje)

30 dni na zwrot bez powodu

697 PLN netto 

Handlowy.Profesjonalnyspedytor.pl

https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/
https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/
https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/


TYLKO DO 16.03

697 PLN netto po reklamie

Handlowy.Profesjonalnyspedytor.pl

https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/
https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/
https://handlowy.profesjonalnyspedytor.pl/


Q & A
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02.03 - Persona i proces zakupu

09.03 - prospecting

16.03 - proces sprzedaży

MEMO
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